Profundes Business Planning

STRUKTURIERTE BUSINESSPLANE ALS GRUNDLAGE FUR ERFOLGREICHE UBERZEUGUNGSARBEIT

Neue Geschaftsideen und Geschéaftsmdglichkeiten wollen gut durchdacht und geplant sein. Die Ergebnisse
anstrengender Analyse- und Planungsarbeit schlagen sich letztlich in einem Businessplan-Dokument nieder.
Damit sollen potenzielle Geldgeber, Investoren und Eigentimer von der Geschéftsidee tiberzeugt werden. Die
Qualitat Ihrer Planungen soll tberzeugen und ein professionelle Businessplane sind hierfir ein entscheidendes
Medium.

INHALTE IM SEMINAR PROFUNDES BUSINESS PLANNING

Exkurs Grundlagen des Business Plan

Adressaten und lhre Interessen, Motivationsgriinde

Von der Geschéftsidee zum Businessplan

Grundsatze, Dos und Don’ts bei der Erstellung

Vor- und nachgelagerte Prozesse im Business Planning Prozess
Der Business Case

Planungs-Workflow im Business Planning Prozess
Module des strukturierten Business Plans

e Darstellung:

— des Unternehmens

— des Zielmarktes und der Zielkunden

— des Geschaftsmodells

— des Produkt- und Leistungsportfolios

— der Marketing- und Vertriebsaktivitaten

— der Organisation

— der Risikoposition

— der Finanzplanung (bitte die Hinweise beachten)
— des Realisierungsplan



e Zusammenfassung der wesentlichen Inhalte mit h6chster
e Prioritat in einer Executive Summary
e Merkmale eines guten Businessplans aus unterschiedlichen Perspektiven

HINWEISE

— Fur eine erfolgreiche Seminarteilnahme sind die Grundkenntnisse des Business Plannings aus dem
Basismodul Business Development Management oder adaquate Erfahrungen notwendig.

— Prifung der Planungsqualitéat und Plausibilitat

— Sie kénnen dieses Seminar am Folgetag vertiefen.

IHR NUTZEN AUS DEM SEMINAR , PROFUNDES BUSINESS PLANNING*

Im Vertiefungs-Seminar lernen Sie eine strukturierte Vorgehensweise im Business Planning Prozess kennen. Sie
erfahren, wie die Planungsqualitat und Plausibilitat Gberpruft und sichergestellt werden kann. Hierzu werden auch
vor- und nachgelagerte Prozesse der Business Plan Erstellung betrachtet. Sie lernen die Anforderungen an eine
Uberzeugende Darstellung der Sachverhalte eines Business Plan kennen und richten diesen adressatengerecht
aus.

QUALITATSVERSPRECHEN FUR IHRE WEITERBILDUNG

Anerkennung durch Zertifikat der Hochschule Fresenius

Kompetente Trainer mit viel Erfahrung in der Beratungspraxis

Hohe Aktualitét und Praxisrelevanz der Inhalte

Kleine Gruppen und moderne Lehrmethoden

Hohe Qualitatsorientierung durch kontinuierliche Evaluation und Feedback

Hohe Kundenzufriedenheit: Durch mehr als 1000 zufriedene Seminarteilnehmer getestet

ZIELGRUPPE:

Das Seminar richtet sich an Leiter und Fachverantwortliche der Bereiche Business Development, Market
Development, New Business, Strategie, Strategische Unternehmensplanung, Unternehmensentwicklung,
Geschaftsfeldentwicklung, Strategisches Marketing, Vertriebsplanung, Strategischer Vertrieb, International
Business, Export, Produktentwicklung und Produktmanagement, F&E und Innovationsmanagement. Aufgrund
der strategischen Bedeutung von BDM werden auch Geschéftsfiihrer und Vorstande angesprochen.

METHODIK & DIDAKTIK:

Die Inhalte werden durch kurzweilige Trainerimpulse, moderierte Erfahrungsaustausche sowie vielen Workshops
mit konkreter Anwendung an Fallbeispielen vermittelt.

TRAINER

Erdogan Akin

hat Controlling, Management und Information studiert. Er verfugt tber fundierte Praxiserfahrungen in
internationalen produzierenden Unternehmen der Reifen- und Automobilindustrie. Erdogan Akin war Berater bei
der Firma Gerberich Consulting AG in Ennetbiirgen, Schweiz und ist nun Senior Consultant der AROD AG in
Murr.

Beginn:

Dienstag, 18. Juni 2024, 09:00 Uhr
Ende:

Dienstag, 18. Juni 2024, 17:00 Uhr
Veranstaltungsort:

Heidelberg



Deutschland

Website & Anmeldung:
Email zagrodnik@wbildung.de

https://wbildung.de/seminare/business-development-management/profundes-business-planning-seminar/
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