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SolutiKo-Konferenz am 12. Juni 2024

Next Level Solution Selling:
Strategien und Methoden aus der Praxis

Next Level Solution Selling: Strategien und Methoden aus der Praxis

Die Transformation vom Produkt- zum Lésungsanbieter 6ffnet produzierenden Unternehmen erhebliche
Potenziale fur zusatzliche Ertrage sowie eine langfristige Kundenbindung. Gleichzeitig erfordert dieses
Geschaftsmodell ganzlich neue Fahigkeiten sowie Kompetenzen und insbesondere eine Neuausrichtung an der
Schnittstelle von Service und Vertrieb.

Die digitale SolutiKo-Konferenz 2024 bietet Ihnen Wissen zu den relevanten Erfolgsdimensionen sowie
praktische Impulse und Losungen fiir den strukturierten Aufbau Ihres Solution Sellings.



Zielgruppe:

e Produzierende Unternehmen aller Grél3enordnungen
e Geschéftsfuhrer:innen, Entscheider:innen aus Vertrieb, Produktmanagement und Service

Themen:

e Solution-Management, Solution-Realisierung und Solution-Verkauf als essenzielle Handlungsfelder des
Solution Sellings und deren Wirkmechanismen

e L dsungsansatze fir den Aufbau des Solution Sellings als Geschaftsmodell fiir zukiinftiges Wachstum und
Erfolg

Beginn:

Mittwoch, 12. Juni 2024, 09:30 Uhr
Ende:

Mittwoch, 12. Juni 2024, 13:00 Uhr
Veranstaltungsort:

Online

Website & Anmeldung:
Email projekt-solutiko@fir.rwth-aachen.de

https://solutiko.de/konferenz
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